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Presentacion

La "Certificacion Avanzada en Plan y Estrategias de Negocios" esta disefiada
para lideres y profesionales que buscan potenciar sus habilidades
estratéqgicas y llevar sus negocios al siguiente nivel. Este programa ofrece
una formacion integral y practica en el desarrollo y ejecucion de planes de
negocio innovadores, utilizando herramientas modernas y tendencias
emergentes como la inteligencia artificial y la analitica de datos.

-—
- -

- -

L -

- .

- -

-

-

- r =




CCL & @esan

rza de los Empre

E)r qué llevarla?

e Desarrollo de Habilidades Criticas: Adquirirds conocimientos avanzados en
planificacion estratégica y analisis de mercado, esenciales para tomar
decisiones informadas y competitivas.

e Enfoque Practico: A través de simulaciones y proyectos reales, aplicaras
conceptos tedricos en situaciones practicas, mejorando tu capacidad de
implementacién estratégica.

e Networking de Alto Nivel: Conectaras con otros profesionales y lideres de
diversas industrias, ampliando tu red de contactos y oportunidades de
colaboracion.

e Certificacidon Prestigiosa: Obtendras 4 constancias (una por cada seminario)
y doble certificaciéon: de la unidad de Alta Gerencia de la CCL y otro
certificado de una de las instituciones de negocios mas reconocidas de
América Latina, validando tu experiencia y conocimientos ante empleadores
y colegas.
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Dirigido a
® Fjecutivos y gerentes de nivel medio a alto
e Emprendedores y duenos de negocios

e Consultores de estrategia y negocios
e Profesionales de finanzas y marketing

e Directores de proyectos y lideres funcionales




Los participantes obtendran

DOBLE CERTIFICACION POR:

© ESAN GRADUATE @ CAMARA DE
SCHOOL OF BUSINESS COMERCIO DE LIMA

Esta es una oportunidad
unica para obtener:

@ (02 certificaciones(*

® 04 constancias
(una por cada seminario)

(**) Para la obtencion del certificado se
requiere la asistencia minimas del
80%.
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Erenderés

SEMINARIO 1

Estrategia de
Negocios y Analisis
Competitivo
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Objetivo

Proporcionar una comprension profunda de los fundamentos del plan de
negocios y del entorno competitivo, preparando a los participantes para
desarrollar estrategias solidas y adaptativas.

Temario:

Sesion 1: Estrategia de Negocios como pilar fundamental
e ;COmo iniciar un plan de negocios?
« Analisis del entorno competitivo
e Elaboracion de propuesta de valor

Sesion 2: Innovacion y Disrupcion en los Modelos de
Negocio

e Disenando modelos de negocio innovadores con tendencias
al 2024

e Estrategias de disrupcion

« Elaboracion de la ventaja competitiva teerrr et e
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INARIO 2

nteligencia
Artificial y analisis
* de datos para la
‘toma de decisione
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Objetivo

Integrar herramientas de inteligencia artificial y analitica avanzada en la planificacion
y ejecucion de estrategias empresariales.

Temario:

Sesion 3: Uso de la Inteligencia Artificial en |Ia
Planificacion Estratégica

e Aplicaciones de |A en negocios
 Herramientas de analitica avanzada

Sesion 4: Analisis Financiero para la toma de decisiones
e Evaluacion de modelos financieros

« Dinamicas de costos y rentabilidad
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SEMINARIO 3

Estrategias de
crecimientoy
Ejecucion

Estratégica
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Objetivo

Desarrollar habilidades para la implementacion efectiva de estrategias, la gestion del
cambio organizacional y el liderazgo de equipos dinamicos.

Temario:

Sesion 5: Estrategias de Crecimiento y Diversificacion
e Expansion de mercado y diversificacion
e Fusiones y adquisiciones

Sesion 6: Ejecucion de la Estrategia - Herramientas
y Metodologias

e Implementacion efectiva de planes estratégicos

e (Gestion del cambio y alineacion organizacional
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SEMINARIO 4

Liderazgo en
Negocios y

presentacion
de proyecto
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Objetivo

Objetivo: proporcionar una formacion integral y practica, preparando a los participantes
para enfrentar desafios estratégicos y aprovechar oportunidades en el entorno
empresarial actual.

Temario:

Sesion 7: Liderazgo y gestion de equipos en entornos
dinamicos

e Liderazgo estratégico y gestion de talento
e Comunicacion y alineacion de equipos de alto rendimiento
e Creacion de un plan de negocios completo

Sesion 8: capstone Project - desarrollo y presentacion de
un plan de negocios

 Presentacion ante un panel de expertos
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Docentes

Gonzalo Guerra-Garcia

Actualmente se desempena como Managing Director de la
empresa de Investigacion de mercados Dichter & Neira. Ha sido
Market Research & Analytics Leader de Kimberly Clark region
andina, Gerente de Trade Insights & Business Capability de
SABMiller Latin America, Gerente de Insights de Backus, Gerente
de Marketing Research de BAT Peru & Ecuador, Gerente de
Marketing Research de Unilever region andina, entre otros. Ha sido
Presidente del comité de investigacion de mercados ANDA. MBA
de ESAN.

Marthy Ravello Rodriguez

Maestro en Project Management por la UTP y bachiller en
economia por la UNT. Project Management Professional (PMP®©)
por el PMI®, y Professional Scrum Master (PSM-I) por Scrum.org.
Gestiona proyectos y nuevos productos en ESAN, e investiga sobre
temas vy aplicaciones de TI, inteligencia artificial, project
management y economia. Cuenta con especializaciones en gestion
de la innovacion, propiedad intelectual y comercializacion de
tecnologias en Perd (Indecopi, OMPI, CAF), México (OEA) y Estados
Unidos (University of California, Davis), y sobre la ensenanza con
casos de Harvard (HBS, Boston). Fue coordinador en el ESAN
Innovation Hub, coordinador del CATI, y coordinador del Cepic de la
Universidad ESAN. Certificado de Economia Avanzada por el
BCRP. Trabajo en el CIUP de la Universidad del Pacifico.
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Eduardo Grana

Gerente General de SkillSet. Mas de 14 anos de experiencia en el
diseno y ejecucion de estrategias de ventas, desarrollo de negocio
y marketing, tanto en modelos B2B 0 B2C, y en diversas industrias
como mineria, ingenieria, construccion, banca y finanzas, retail,
consumo masivo y telecomunicaciones. Amplia experiencia en el
diseno y uso de herramientas tecnoldgicas como soporte en Ia
ejecucion de la estrategia comercial (CRM, Bl, Data Analytics). Foco
en el emprendimiento y el desarrollo de mercados.

MBA de Maastricht School of Management y de Centrum Catdlica.
Ingeniero Industrial de la Universidad de Lima.

Es conferencista internacional en temas de Ventas, Desarrollo de
Negocio, Desarrollo de Modelos de Negocio, Marketing Relacional
y CRM, Personal Development, Soft Skills y Habilidades
Gerenciales. Docente del CIDE PUCP v la Pacifico Business School.
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Informacion del programa

2 - ©

Duracion: Modalidad: Frecuencia;

32 Horas Online Lunes y Miércoles
académicas (en tiempo real) 7:00 p.m. - 10:00 p.m.

CERTIFICADO AVANZADO EN

PLAN Y ESTRATEGIAS DE
NEGOCIOS HORAS DOCENTE FECHA 1 FECHA 2

Semingriok Es:clja.tegia de N 6 Gonzalo Guerra-Garcia 09/09/2024 | 11/09/2024
Negocios y Analisis Competitivo

Seminario 2: Inteligencia 6 Marthy Ravello 20/08/2024 | 18/09/2024
Artificial y analisis de datos para

la toma de decisiones

Seminario 3: Estrategias de
crecimiento y Ejecucidn
Estratégica

6 Eduardo Grana 27/08/2024 | 25/09/2024

Seminario 4: Liderazgo en .
Negocios y presentacién de 6 Eduardo Grana 03/09/2024 | 02/10/2024
proyecto final
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Inversion (Incl. IGV):

El participante recibird 04 constancias (una por
cada seminario) + 02 certificaciones digitales, a
nombre de la CCL y ESAN GRADUATE Business School

PRECIO CERTIFICACION X
General Socio CCL ° o
INVERSION S/ 1700 S/ 1360 ¢ o

©c o o 0 o 0 0 s s o s 17



CAMARA
DE COMERCIO
LIMA

La Fuerza de los Empresarios

Informes e Inscripciones:

Lesly Cotera
WhatsApp: 908 843 807




