‘ Educacion ejecutiva

Full day emprendedor

tacticas comerciales para
incrementar tus ventas

=5 Certifica la Cdmara de Comercio de Lima




INTRODUCCION

iHola emprendedores! ¢Estds listo para llevar tu
negocio al siguiente nivel? Te invitamos a un dia lleno
de aprendizaje, inspiracion y accion en nuestro Full
Day Emprendedor. Descubre como generar
prospectos efectivos y cerrar ventas exitosas en un
ambiente dindmico y colaborativo, junto a dos
especialistas de la Cadmara de Comercio de Lima.
iNO te pierdas esta oportunidad Unica para impulsar
tu emprendimiento!




DIRIGIDO A

Emprendedores, mandos medios y ejecutivos que trabajen en el drea
comercial de una Start Up y que quieran mejorar el rendimiento de sus
dreas aplicando estrategias modernas.

OBJETIVOS

Al finalizar el curso, el participante aprendera a:

Reconocer qué red social y formato es el mds adecuado para
promocionar sus productos.

Usar herramientas desde el celular para producir contenido, en caso no
cuente con un disenador grafico.

Implementar su propia campana en Facebook e instagram con su propia
tarjeta de crédito, para captar prospectos.

Gestionar la base de datos obtenida en la campana digital, para realizar
un seguimiento optimo.

Identificar su propuesta de valor y emplear un cierre de ventas efectivo con
los prospectos captados en la campana.



BENEFICIOS DE PARTICIPAR

e Networking asegurado.

® Pertenecerds a la comunidad de networking de la Escuela de Ventas y
Marketing de la CCL, pudiendo acceder a talleres y master class
gratuitos periddicamente.

e Sorteo de premio sorpresa.




MODULO 1(09:00 A.M. A 1:00 P.M.)

Generacion de prospectos

e Tipos de contenidos y formatos: conoce diversos contenidos y
formatos para captar clientes en Facebook, Instagram y Tiktok.
Aprende a crear contenido para dar a conocer tu marca jNo te
preocupes! Te ensenamos a usar tu celular para generar contenido
en minutos. Lo mejor es gue Nno tienes que tener experiencia previa
en el tema.

e Meta Ads: en vivo, con una tarjeta de crédito, te ensenaremos a
Implementar una campana en Facebook y otra en Instagram,
usando una segmentacion adecuada para captar prospectos.

MODULO 2 (02:00 P.M. A 6:00 P.M.)

Prospecciony cierre de ventas

e Perfiles y categorizacioén de clientes: En vivo, te mostraremos como
trabajar la base de datos obtenida mediante la campana digital,
para activar estrategias comerciales.

e Propuesta de valor: cCOMo y a través de qué te presentards ante ese
prospecto para convencerlo de que tu producto es la mejor opcion?

e Negociacion: aprenderds los tipos de objeciones que puedes recibir
y como abordarlos.

e Cierre exitoso: nuestro especialista te mostrard 2 herramientas para
levar al prospecto, al cierre de la venta.



EXPOSITORES

{ Pablo Saul Alvarado }

Especialista en marketing y redes sociales

Comunicador social, con mds de 15 anos de experiencia en marketing
digital, gestion comercial. Creador de Contenido Digital para empresas,
Facilitador Internacional en Lego® SeriousPlay® y consultor de empresas
en diferentes proyectos enfocados en el crecimiento de las ventas a
través del uso de las redes sociales.

Profesional en comunicacion, con especializacion en marketing digital.

[ : i ]
| Enrique Mesias |

Especialista en diseno y direccidon de dreas comerciales

Experiencia comprobada por mds de 20 anos en Gerencia Generadl,
Gerencia Comercial, Gerencia en Inteligencia de Negocios y Big Data,
Gerencia de Operaciones y Gerencia Financiera en los rubros de
transporte, servicios, consultoria y produccion. Experiencia docente y en
gestion educativa superior universitaria por mas de 15 anos. Especialista
en metodologias Aagiles, diseno de dareas comerciales y gestion
financiera.

Doctor en Administracion de Empresas, MBA Entrepreneurship and Family
Business por la EAE Business School de Barcelona, MBA en Administracion
y Direccidon de Empresas por la Universidad Politécnica de Catalunya y
MBA por la Universidad del Pacifico.
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UNICO DIA:
Viernes 14 de junio

DURACION:
9 horas

MODALIDAD:
Presencial - 8:30 a.m. a 6:00 p.m.

INVERSION:

Tarifa regular: S/ 499
Socio CCL: S/ 399
*Incluye almuerzo

CERTIFICA:;
Camara de Comercio de Lima




METODOS DE PAGO

O DGPéSitOS o transferencid cuenta corriente en soles banco

Q BCPQ Banco o agente BCP [ Interbank Banco o agente Interbank
193-194327/1-0-99 005-0000007/180

BBVA Banco BBVA 5 Scotiabank Banco Scotiabank
00T11-0130-0100003020 000-201936]

Todas nuestras cuentas estén a nombre de CAMARA DE COMERCIO DE LIMA - Ruc: 20101266819

o Tarjetu de crédito rodra realizar sus pagos con rapidez y total seguridad.

1. Ingresar a nuestra pagina web: www.camaralima.org.pe
‘ V’SA 2. Buscar: Pagos online, parte superior derecha.
3. Ingresar datos de la empresa y/o persona que solicito el servicio.

mastercard.

4. Ingresar datos de la tarjeta de crédito y detalle del servicio.
5. Procesar pago.
@ Diners Club Luego de realizar el pago, enviar el voucher de pago

indicando el RUC y/o DNI del depositante al asesor educativo.

B BVA ‘ ) BCP ) Hasta 3 cuotas sin intereses* con tus tarjetas de crédito

Preguntar por términos y condiciones

e Billetera electrénica tescaneay paga :
Considerar

Los horarios que estan en la
programacién de todos los
eventos que se readlice estdn
sometidos a cualquier cambio
por cualquier inconveniente
que se presente. *Los cambios
de los  horarios serdn
notificados con anticipacion.




CAMARA
DE COMERCIO
LIMA

CONTACTANOS
© 908 843 807



