
Certifica la Escuela de Marketing y Ventas de la CCL y 
XENIOR HUB

PROGRAMA DE ESPECIALIZACIÓN

Emprende Senior
Herramientas de emprendimiento
para la generación plateada

En Alianza con:



INTRODUCCIÓN
¡Bienvenido a Emprende Senior! Nuestro programa 
está diseñado exclusivamente para aquellos adultos 
mayores que desean explorar su espíritu 
emprendedor en el ecosistema plateado. Con un 
enfoque centrado en la experiencia y la sabiduría 
acumulada a lo largo de los años, te brindaremos las 
herramientas y estrategias necesarias para convertir 
tus ideas en negocios exitosos. Quizá estás por 
jubilarte, pero sientes que aún tienes energía y 
puedes seguir generando ingresos con un negocio 
propio, ¡este es tu momento! 
 
El principal valor agregado de este programa es 
que veremos desde el desarrollo de planes de 
negocio, hasta la implementación de estrategias de 
marketing adaptadas a la era digital, guiando a los 
participantes en cada paso del camino. Únete a 
nuestra comunidad de emprendedores maduros y 
descubre cómo tu visión y experiencia pueden 
trascender generaciones mientras construyes un 
futuro próspero.



OBJETIVO

Al finalizar el programa, las participantes estarán en capacidad de:

Incrementar su espíritu emprendedor: El programa tiene como 
objetivo inspirar y fomentar el espíritu emprendedor entre los adultos 
mayores, alentándolos a explorar nuevas oportunidades de negocio 
y a convertir sus pasiones e ideas en proyectos viables y sostenibles. 

Desarrollar habilidades empresariales: Se busca capacitar a los 
participantes con habilidades empresariales clave, como la 
planificación estratégica, el marketing digital, la gestión financiera y la 
resolución de problemas, para que puedan enfrentar los desafíos del 
mundo empresarial actual. 

Adaptarse a la era digital: El curso se enfocará en enseñar a los 
emprendedores maduros cómo aprovechar las herramientas y 
tecnologías digitales para mejorar sus negocios, llegar a nuevos 
mercados y conectar con clientes potenciales en línea. 

Fomentar la colaboración y el networking: Se promoverá un ambiente 
colaborativo donde los participantes puedan compartir experiencias, 
ideas y conocimientos, lo que les permitirá establecer conexiones 
valiosas y crear una red de apoyo dentro del ecosistema 
emprendedor plateado. 



DIRIGIDO A

Adultos mayores: Está abierto a todas las personas mayores de 50 
años de edad, independientemente de su experiencia previa en 
emprendimiento o nivel de conocimientos en negocios. 

Aspirantes a emprendedores del ecosistema plateado: Además 
de los adultos mayores, el curso también está dirigido a aquellas 
personas que están interesadas en explorar el mundo del 
emprendimiento en el contexto de la tercera edad. 

Personas que están prontas a desvincularse de la vida 
dependiente que deseen aprovechar su experiencia laboral, 
conocimientos y pasiones para iniciar un nuevo proyecto o 
negocio propio. 



TEMARIO

Este curso fomenta el espíritu emprendedor en adultos mayores, 
enseñándoles a superar barreras mentales y descubrir oportunidades 
en el ecosistema plateado. 

Mentalidad Emprendedora en la edad plateada1.

Potencia tus habilidades de liderazgo y toma de decisiones a través de 
sesiones de coaching personalizadas, diseñadas para guiar a 
emprendedores hacia el éxito en sus proyectos. 

Coaching para emprendedores2.

Aprende a desarrollar y estructurar un modelo de negocio sólido que 
optimice tus recursos y maximice tus oportunidades en el mercado 
actual. 

Modelo de negocio3.

Domina los conceptos contables y financieros esenciales para 
mantener un control preciso de las finanzas de tu emprendimiento.

Contabilidad para emprendedores4.

Conoce las obligaciones tributarias y estrategias fiscales para 
mantener la legalidad y optimizar la gestión fiscal de tu negocio.

Tributación para emprendedores5.



Descubre cómo implementar estrategias efectivas de marketing digital 
y tradicional para alcanzar a tu audiencia objetivo y hacer crecer tu 
negocio.

Marketing para emprendedores6.

Inspiración en acción. Escucha a tres emprendedores exitosos 
compartir sus historias y lecciones aprendidas en su camino hacia el 
éxito empresarial. 

Casos de Éxito (3 invitados):  7.

Accede a mentorías personalizadas y participa en talleres prácticos 
que te guiarán en el desarrollo y mejora de tu proyecto emprendedor. 

Mentorías & workshop8.

Gestiona eficientemente tus finanzas, aprende a realizar proyecciones 
financieras y toma decisiones informadas para el crecimiento 
sostenible de tu negocio. 

Finanzas para emprendedores9.

Identifica y analiza los indicadores clave de desempeño para evaluar el 
rendimiento y tomar decisiones estratégicas en tu emprendimiento. 

Taller de indicadores para emprendedores10.

Desarrolla habilidades de ventas efectivas y crea un enfoque orientado 
al cliente para impulsar el crecimiento y la rentabilidad de tu negocio. 

Gestión de ventas para emprendedores11.



EXPOSITORES

Magíster en Dirección de Personas y Desarrollo 
Organizacional de la Universidad del Pacífico 
(Perú) y Universidad del Desarrollo UDD (Chile). 
Con más de 20 años de experiencia en las 
áreas de Gestión Humana, Administración y 
Finanzas en empresas multinacionales. 

Actual Gerente General de SUMMA Talento SAC 
y Fundadora de Xenior HUB.

Lorena León

MBA Unir y Máster en Dirección en Marketing y 
ventas en EAE Business School (España). 
Experta en Maketing digital, social media y 
emprendimiento.  
Apasionada por la tecnología y todo el 
potencial que tiene para mejorar la vida de las 
personas, animales y del planeta.  

Actualmente, líder de marketing en FUSO y 
asociada a SUMMA Talento SAC. 

Inés Diaz



Contador Público Colegiado con 
especialización en Finanzas Corporativas 
(Esan) y Gestión de Tesorería (UP). MBA - 
Maestría en Administración (Esan). Más de 20 
años liderando equipos en Finanzas, Tesorería, 
Cobranzas, Contabilidad y Auditoría. 

Actualmente, asociado a SUMMA Talento SAC.

Eduardo Riera

Profesional en Comunicaciones por la 
Universidad de Lima, Diplomada en Marketing 
por la UPC, y con maestría en Gerencia y 
Administración de la UPC-EOI (España). Se 
desempeñó como Jefe de Marketing en 
importantes Distribuidoras. 
Fundó Native & Natural, empresa de productos 
gourmet de exportación. 

Actual Directora en la Cámara de Comercio de 
Miraflores y Directora Consultora del capítulo 
Ilumina de BNI, organización internacional de 
networking.

Marita Betalleluz



Contador Público de la Universidad San 
Marcos. Ha cursado estudios de 
especialización en Finanzas en la Escuela de 
Posgrado de la UPC, Programa de Post-grado 
en Tributación en la Universidad de Lima y 
Diplomado en Tributación Internacional y 
Precios de Transferencia en ESAN. Con más de 
20 años experiencia en empresas de 
renombre.

Actualmente, socio de Impuestos en TaxView, 
una firma de asesoría fiscal.

Freddy Munayco

Ejecutiva Senior con más de 20 años de 
experiencia en banca y Negocios. Perl 
comercial y foco en el análisis 
económico-financiero de empresas, con 
habilidad para identificar, evaluar y generar 
negocios con empresas de distinta 
envergadura, riesgo y sector económico. 

Actualmente fundadora de Xenior Hub.

Maria Fe Martinez



Economista, con maestría en Dirección de 
Marketing y Gestión Comercial por la USIL y ESIC 
(España). Coach Neurolingüística Certificada 
por la ICC. Con más de 20 años de experiencia 
en las áreas de Servicios, Comercial, 
Operaciones, Facturación y Cobranzas. 

Actualmente, asociada a Summa Talento SAC.

Rocio León

Ingeniero de Sistemas con amplia experiencia 
en el área de Gestión y Desarrollo de Proyectos 
Informáticos. Con maestría en Dirección de 
Sistemas y Tecnologías de Información por la 
UPC. Experiencia en implementación de 
Sistema de Gestión de Seguridad de 
Información (SGSI), y en implementación de 
Planes de Continuidad de Negocios.

Eduardo La Hoz



DURACIÓN:
60 horas académicas

INICIO:
Jueves 09 de mayo 

MODALIDAD:
Presencial 
Martes y jueves de 7 p.m. a 10 p.m.

INVERSIÓN:
Tarifa regular: S/ 1299
Socio CCL: S/ 974

CERTIFICA:
Escuela de Marketing y Ventas de la CCL
y XENIOR HUB



Considerar

Los horarios que están en la 
programación de todos los 
eventos que se realice están 
sometidos a cualquier cambio 
por cualquier inconveniente 
que se presente. *Los cambios 
de los horarios serán 
notificados con anticipación.

MÉTODOS DE PAGO

Depósitos o transferencia Cuenta corriente en soles banco

Billetera electrónica Escanea y paga

Todas nuestras cuentas están a nombre de CÁMARA DE COMERCIO DE LIMA - Ruc: 20101266819

Banco o agente BCP
193-1943271-0-99 

Banco BBVA
0011-0130-0100003020

Banco Scotiabank
000-2019361

Banco o agente Interbank
005-0000007180

Tarjeta de crédito Podrá realizar sus pagos con rapidez y total seguridad.

Luego de realizar el pago, enviar el voucher de pago 
indicando el RUC y/o DNI del depositante al asesor educativo.

1. Ingresar a nuestra página web: www.camaralima.org.pe
2. Buscar: Pagos online, parte superior derecha.
3. Ingresar datos de la empresa y/o persona que solicito el servicio.
4. Ingresar datos de la tarjeta de crédito y detalle del servicio.
5. Procesar pago.

Hasta 6 cuotas sin intereses* con tus tarjetas de crédito
Preguntar por términos y condiciones



acastro@camaralima.org.pe
908 825 120


