
DIPLOMADO
Gestión de Exportación 
e Importación 

Diploma por la



La globalización ha dado lugar a mercados cada 
vez más segmentados y competitivos, por lo que 
la internacionalización de las empresas y su 
asentamiento en mercados extranjeros es clave 
a la hora de expandir el negocio; por ende, el 
proceso de apertura del mercado peruano, las 
presiones competitivas y la necesidad de 
expandir las ventas, hacen necesario que la 
empresa cuente con personal que domine los 
procedimientos prácticos y teóricos del comercio 
exterior. 

INTRODUCCIÓN:



OBJETIVOS:

Dotar a los participantes los conocimientos esenciales y 
formar las habilidades necesarias para una gestión 
exitosa en materia de comercio exterior. 

Proporcionarles las herramientas legales, de 
planeamiento y operativas, actuales, para la adopción de 
las decisiones en la exportación e importación de sus 
mercancías, de forma oportuna, eficaz y acertada. 

DIRIGIDO:

Empresarios, ejecutivos y profesionales, interesados en el 
desarrollo de la gestión de negocios de exportación e 
importación. 

CERTIFICACIÓN:

Centro de Capacitación Empresarial



TEMARIO
 

Marco normativo del comercio exterior peruano

OMC y globalización del comercio internacional  

Ley marco y legislación peruana de comercio exterior  

Mecanismos reguladores del comercio exterior  

Ventanilla Única de Comercio Exterior (VUCE)  

Requisitos formales para exportar e importar 

Internacionalizacion de la empresa        

Proceso de internacionalización de la empresa  

La demanda internacional  

La investigación de mercados internacionales  

Sistema de inteligencia comercial para exportar e 
importar    

Gestión comercial de exportación e importación

Estructura de la idea del negocio y consideraciones 
previas  

Requisitos formales exigidos para exportar e importar 

Intermediación Comercial: Brokers, Agentes y Otros.  

Contrato de Compra-Venta Internacional.  

Términos comerciales internacionales Incoterms 
2020 CCI      



Gestión logística de exportación e importación
Criterios de selección del medio de transportes.  

Tipos de Contendores y consolidación de carga.  

Operadores logísticos intervinientes 

Flete de transporte internacional, fases, tipos, 
estructura, costos y documentación 

Seguros de carga internacional, operadores, 
siniestros, pólizas y documentación operativa.  

Gestión aduanera de exportación e importación 

Terminología aduanera básica  

SUNAT, Operadores de comercio exterior, Operadores 
intervinientes y otros. 

Tipos de exportación e importación 

Regímenes aduaneros de importación 

Regímenes aduaneros de exportación 

Proceso de despacho aduanero, plazos, requisitos y 
documentación 

Control aduanero durante el despacho y fiscalización 
posterior 

Tributación aduanera en importaciones y 
exportaciones.  

Marketing internacional

Estrategias de marketing internacional  

El marketing mix, para mercados del exterior 

Adaptación del producto al mercado objetivo, 
presentación y empaque
Política de distribución y canales en el país de destino 



 
Política y estrategias de precios en las exportaciones 
Promoción, ferias internacionales y misiones en el 
exterior 
Ecommerce y Marketing digital  

Gestión financiera de exportaciones e importaciones   

Forma y medios de pago y cobro en el comercio 
exterior  
Aspectos básicos del financiamiento 
Financiamiento directo de proveedores o clientes 
Financiamiento bancario o entidades financieras 
Fuentes de financiamiento de exportación e 
importación en el Perú 
Proceso para la obtención del financiamiento 

Costos de exportación e importación 

Costos vs gastos  
Identificación de costos y gastos en el comercio 
exterior 
Estructura básica de costos para la exportación 
Estructura básica de costos de importación  
Costo de ventas vs precio de venta en exportaciones 
e importaciones  

Desrarollo y competitividad de la oferta exportable 

Competitividad y desarrollo de las exportaciones  
Desarrollo y adaptación de productos y servicios 
para la exportación 
Normas técnicas y requisitos de acceso al mercado 
de las exportaciones 
Organización de la empresa para la exportación   



METODOLOGÍA:
La metodología será teórica - práctica, con participación activa de los 
asistentes. Se realizarán ejercicios prácticos, para que, en conjunto y 
bajo la dirección permanente del expositor, se analicen casos que 
ilustran las técnicas y conceptos planteados en este diplomado.

DURACIÓN:
120 horas.

INVERSIÓN:
Contado.
ASOCIADOS:
NO ASOCIADOS:  

S/ 2,300 (incluye IGV)

S/ 3,100 (incluye IGV)

INCLUYE:

*La frecuencia del Diplomado estará en función a la programación vigente.
*Consultar por nuestras facilidades de pago.
*Cabe indicar que el inicio de los Diplomados dependerá del número de inscritos.

INSCRÍBETE AQUÍ

https://www.capacitacionccl.edu.pe/servicios/diplomado-en-gestion-de-exportacion-e-importacion/


Nelson Diaz Ferrada
Ingeniero en Negocios Internacionales, Técnico Superior en Comercio Exterior; se ha 
desempeñado en el área empresarial y docente desde hace aproximadamente 20 
años. Ha sido Gerente de Operaciones de la empresa aeronáutica Aeroservicio Ltda., 
Gerente General de Exportadora e Importadora Belén.   

 

Economista con Maestría en Gestión de Negocios Globales en la Universidad del 
Pací�co y Pompeau Fabra de España.  Actualmente y desde hace 12 años  viene 
trabajando como Responsable del Dpto. de Asia y Oceanía del Ministerio de 
Relaciones Exteriores. 

Carlos Figueredo Robles  

 

Fernando Claudet  Morote  

Agente profesional de Aduanas. Experto en comercio exterior. Administrador de 
Empresas – Universidad de Lima (UDL); O�cial de Marina Comercial (ESNA); 
Especialista en transporte internacional – TRAINMAR / NNUU; Instructor en Logística & 
Distribución Internacional – Centro de Comercio Internacional / Ginebra.   

                    

Mónica Gómez del Prado  
Administradora de empresas de la Universidad Católica del Perú. Título de Contador 
Público de la Universidad Garcilaso de la Vega. Magíster en Marketing Turístico y 
Hotelero de la Universidad San Martín de Porres. Ex consultora del Banco Mundial.  

PLANA DOCENTE



 

Juan Mayorga Vásquez  

Economista, Universidad Nacional Federico Villarreal. Post Grado en Gerencia 
Internacional, Universidad Nacional Mayor de San Marcos.  Jefe de la División de 
Regímenes Aduaneros Especiales, Aduana Aeropuerto Internacional  “Jorge Chávez”. 
Jefe de Equipo de Estudios de Valor en Aduanas, Subdivisión de Valoración Dirección 
General de Aduanas – MEF y C.   

Iván Oblitas Vallejo  
Abogado especializado en derecho corporativo y negocios internacionales. Es 
miembro de la comisión consultiva de derecho del comercio internacional del CAL. 
Ha seguido cursos de especialización en EEUU, España y Paraguay.  

Cesar Laines Pacheco  
Licenciado de la carrera de Administración de Negocios Internacionales. 
Actualmente se desempeña como Consultor de Negocios Internacionales a cargo de 
la gerencia de OP TRADERS SAC, empresa dedica a la exportación de productos 
hidrobiologicos, agro-industriales y producto de consumo masivo.  

Edmundo Lizarzaburu Gómez 
Economía con especialidad en el campo marítimo, puertos y comercio internacional, 
Universidad del Callao. Administración de Empresas y Relaciones Públicas, ESAN. 
Instructor marítimo portuario, Programa ONU / UNCTAD / TRAINMAR. Supervisor de 
almacenes para recepción y entrega de mercancías en la cadena americana de 
CVS farmacias, en Estados Unidos. 



Competitividad y desarrollo de las exportaciones  
Desarrollo y adaptación de productos y servicios 
para la exportación 
Normas técnicas y requisitos de acceso al mercado 
de las exportaciones 
Organización de la empresa para la exportación   

 

Hugo Antonio Andorno Martinez  

Estudios en Comercio Internacional en Fund. Bank of Boston, Análisis de Sistemas en la 
Universidad de Buenos Aires, especializaciones en Diseño y Formulación del Plan 
Curricular por Competencias para la educación, aplicación de los nuevos Incoterms 
2020. Jefe del Dpto. de Comercio Exterior en CANTERAS CERRO NEGRO S.A, Supervisor 
de Operaciones en CONVIAL CALLAO S.A. 

Jean Rona S. 
Economista y administrador de empresas. Pedagogo con estudios de post grado en 
la Universidad de Lausana, Suiza; Magister en Gerencia Social en la PUC. Actualmente 
es consultor internacional y experto en banca, administración de tesorería, mercado 
de capitales y evaluación de proyectos. 

David Zegarra 

Economista de la Universidad Ricardo Palma. Master en Administración de Negocios, 
Columbia Paci�c University. Post Grado en Marketing, ITESM – México, Diplomado en 
Gerencia IMEDE, Universidad de Lausanne – Suiza. Ha sido Sub-Gerente General de 
Ampolla Farmacéuticas S.A. Gerente de la División Comercial de GLORIA S.A. 



Métodos de pago
CUENTA CORRIENTE EN SOLES BANCO

CÁMARA DE COMERCIO DE LIMA
Todas nuestras cuentas están a nombre de

Ruc: 20101266819

Depósitos o transferencia por banco o agente BCP

193-1943271-0-99 

Depósitos o transferencia por banco BBVA

0011-0130-0100003020

Depósitos o transferencia por banco Scotiabank
000-2019361

Depósitos o transferencia por banco o agente Interbank

005-0000007180

Escanea y Paga con tu billetera electrónica

Considerar
Los horarios que están en la programación de todos los eventos que se realice están 
sometidos a cualquier cambio por cualquier inconveniente que se presente. *Los 
cambios de los horarios serán notificados con anticipación.

Pagos con tarjeta de créditos
Podrá realizar sus pagos con rapidez y total seguridad.

Luego de realizar el pago, enviar el voucher de pago indicando el RUC y/o DNI del 

depositante al asesor educativo.

- Ingresar a nuestra página web: www.camaralima.org.pe

- Buscar: Pagos online, parte superior derecha.

- Ingresar datos de la empresa y/o persona que solicito el servicio.

- Ingresar datos de la tarjeta de crédito y detalle del servicio.

- Procesar pago.



922 590 940
minga@camaralima.org.pe

Av. Giuseppe Garibaldi 395

Sede Jesús María

994 181 860
ecastillo@camaralima.org.pe

Calle Los Cipreses 140 5to piso Edi�cio ORBES
Al costado del CC.CC. Mall Plaza

Sede Santa Anita

981 418 618
capacita.losolivos@camaralima.org.pe

Av. Carlos Izaguirre n° 754 / Frente a la 
Municipalidad de Los Olivos

Sede Los Olivos

981 237 156
capacita.provincia@camaralima.org.pe

Av. Giuseppe Garibaldi 395

Provincia

994 250 942
capacita.inhouse@camaralima.org.pe

Lima

981 237 156
capacita.inhouseprovincias@camaralima,org.pe

Provincias

InHouse

www.capacitacionccl.com.pe


